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-Jeger
Ikke blevet
millionzer,
men jeg har
haft det sjovt

Igennem de seneste 40 ar har indehaveren
af CB Auto, Christian Brandt, solgt og
serviceret biler fra bilfirmaet pa Industrivej.
Han startede med Fiat, og han har i dag
forhandling af syv meerker.

Bo Maimburg
bom@ugeavisen.dk

RIBE: Det var gleeden ved biler
og lysten til at se en virksom-
hed vokse, der fik Christian
Brandt til at blive selvstendig
bilhandler for 40 ar siden.

Lysten til at selge biler er
der stadig. Han begyndte
som autoriseret Fiat-forhand-
ler, og han har veret glad for
det italienske marke, selvom
han i dag s@tter pris pa, at
han har faet flere maerker ind
i huset.

CB Auto er i dag autoriseret
forhandler af biler fra maer-
kerne: Fiat, Alfa Romeo, Ci-
troen, Peugeot, Dacia, Re-
nault og Jeep.

-Jeg havde lyst til selv at be-
stemme, og jeg ville gerne se
en virksomhed udvikle sig og
blomstre op. Jeg har varet
vild med at fore mine egne
ideer ud i livet, det er det, der
har drevet mig, og det driver
migstadig. Inden jeg startede
som bilhandler, ringede jeg
til Fiats direktor, og jeg fortal-
te ham, at jeg gerne ville ve-
re Fiat-forhandler. Han bad
mig sende et brev, der be-
skrev, hvem jeg var, og hvad
jeg ville. Det gjorde jeg, og sa
var den i hus, siger Christian
Brandt.

Virksomheden er vokset
stot igennem arene, selvom
der ogsa har veeret bump pa
vejen.

Han ansatte den forste
medarbejder, samme ar han
startede firmaet, ogendnuen
kom til kort efter. Der blev
udvidet markant i starten af
halvfemserne, ligesom der de
senere ar ogsa er blevet udvi-
det med nye bygninger og
med nye bilmzarker.

- CB Auto har altid vere en
sund virksomhed, selvom jeg
ogsa har kunnet merke bade
kartoffelkur og finanskrise.
Men jeg har taget de okono-
miske udsving som udfor-

dringer, og det har varet
spandende.

CB Auto blev autoriseret

Alfa Romeo forhandler i
1994, og det var naturligt, da
merket er en del Fiat-koncer-
nen.
- Jeg var glad, da vi fik Alfa
Romeo-forhandlingeni 1994,
for selvom det er en niche, er
det ogsa et helt serligt meer-
ke. Alfa Romeo-kunderne ved
tit mere om bilerne, end vi
gor, og deter jo en forngjelse
at have med de kunder at go-
re.

Da han blev tilbudt at bli-
ve Renault-forhandler, sagde
han nej et par gange, for det
lykkedes direktoren at over-
tale ham.

- Jeg kendte Renaults dan-
ske direkter, og han vidste
godt, at vi var gode til at sel-
ge biler, og derfor blev han
ved.

Fiat er blevet den mindste
del af forretningen, og det
skyldes, at udvalget af Fiat-bi-
ler i Danmark ikke er sa stort
som tidligere.

- Jeg havde aldrig troet, at
Fiat ville blive den mindste
del af forretningen, men jeg
haber, det bliver @ndret. Jeg
onsker, at Fiat kommer tilba-
ge og bliver dominerende pa
markedet i Danmark, som
det var tidligere.

Det er i folge Christianen
stor fordel for firmaet, at de
har forhandling af flere maer-
ker. Kunderne kommer ind i
bilhuset, og de kigger fra
marke til maerke.

Kunderne ved alt

Han oplever, at man s&lger
biler pa en helt anden made
i dag, hvis man sammenlig-
ner det med virksomhedens
start.

-Nar jeg solgte en bil for 40
ar siden, handlede det rigtigt
meget om radgivning og til-
lid. Kunderne ville gerne ho-
re min mening, og nar da
havde hort den, handlede de
ud fra de informationer, jeg

Christian og sennen Anders ejer hver halvdelen af CB Auto, men begge

Christian er stadig vild med den gamle Fiat 500, som han har staende i udstillingen pa Indust

parter ensker, at generationsskiftet skal udvides med endnu mere

ansvar til Anders. Foto: Bo Maimburg
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Christian Brandt har 1. september 40 drs jubileeum som bilhand-
ler. Det fejrer han med en reception 8. september og et dbent
hus arrangement den 16. og 17. september.

Han er 65 dr, han er gift og har fem bern. Christian er uddannet

mekaniker ved Ford i Skaerbaek.

Der er 40 ansatte i CB Auto, og sennen Anders Brandt er medejer.
Virksomheden har til huse pa Industrivej i Ribe, og der er en pri-

vat- og en erhvervsafdeling.

CB Auto rader over godt 7000 kvadratmeter under tag, og de er
autoriserede forhandler af Fiat, Aifa Romeo, Jeep, Citroen, Peu-

geot, Renault og Dacia.

gav. Kunderne var trofaste, og
der er flere kunder, der har
kebt alle deres biler her hos
mig. Det er jeg da stolt af.
Men det er i dag svarere at
selge biler, for kunderne so-
ger informationer pa nettet,
og de er meget oplyste, inden
de kommer ind til os. Men
det vigtigste for mig og alle
medarbejderne har igennem
alle arene veret - "et ord er et
ord” - og det bygger pa gensi-
dig tillid og respekt.

Er mest vild med en Alfa
Romeo
Huvilken bil kan du selv bedst
lide?

- Jeg kan allerbedst lide den
sidste nye bil, vi har faet i hu-

set, og jeg skifter tit, sa jeg har
virkelig veret vidt omkring.
Jeg har kert i biler, fra alle de
syv marker jeg er autoriseret
forhandler af, og jeg har va-
retrigtig glad for dem alle. Jeg
korer lige nu i en Peugeot
3008, og den er jeg vild med.

Huvis du skal veelge en bil
med hjertet, hvad ville du sda
veelge?

- Det bliver en Alfa Romeo
for den bil er jo noget helt
saerligt.

Han har ogsa kert i en Fiat
Multipla, der formentliger en
af de mest specielle biler pa
markedet.

- Jeg var rigtig glad for min
Fiat Multipla. Den er jo desig-
net indefra, og det betyder, at

-
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rivej. Foto: Bo Maimburg
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1983 virksomheden etableres, og han bliver autoriseret Fiat for-

handler.

1981 Der udvides med ny tilbygning

1994 CB Auto fér forhandling af Alfa Romeo.

1996 Ny filial abnes pa Energivej i Esbjerg

2001 Esbjerg afdeling flytter til Storegade 225 Esbjerg
2006 Esbjerg afdelingen selges fra

2007 Der gennemfares en tilbygning af vaerksted samt en starre

udstilling.

2010 Virksomheden bliver autoriseret Renault forhandler.

2013 De bliver autoriseret Dacia forhandler.

2015 De opretter et skadecenter pd industrivej 35.

2017 Renoveret udstilling til erhvervsbiler pd Industrivej 30

2018 Simony Biler i Ribe opkebes.

2020 Virksomheden bliver Peugeot forhandler.
2020 CB Auto bliver Citroén forhandler.
2020 140 Biler leveres til Tander Kommune

2022 CB Auto dbner ny udstilling

2022 De bliver autoriserede Jeep forhandler.

alt inde i kabinen er vellyk-
ket. Det er nok ogsa drsagen
til, at udseendet deler vande-
ne. Men jeg kan nu godt lide
den, selvom de fleste nok sy-
nes, at den er grim.

Da snakken kommer ind
P4, hvilke handler der har va-
ret de sjoveste, er han ikke
sen til at svare.

- Jeg har lavet flere store
handler, og det er sjovt, nar
jegfaren ordre pa 100 biler til
et storre firma eller en kom-
mune. Det er en stor tilfreds-
stillelse, nar det hele det klap-
per.

Er vild med at slge
Da snakken kommer ind pa,
hvor lenge han bliver ved,
bliver der stille i rummet. For
det sporgsmal har han brug
for at teenke lidt mere over.

- Anders og jeg ejer halvde-

len hver, og han skal snart ha-
ve lov til at tage over. Jeg har
ikke lyst til at stoppe, men jeg
vil se frem til den dag, han
overtager styringen. Sa kan
jeg nojes med at snakke med
kunderne og slge biler. Det
ernemlig det, jeg bedst kan li-
de, og det, jeg er bedst til. Jeg
er kommet i en alder, hvor
det ikke leengere er mig, der
udvikler, satser og far de sjove
ideer. Jeg korer nok mere pa
det sikre. Da jeg var ung, sat-
sede jeg alt.

Men han slutter ogsa snak-
ken af, med at se tilbage pa ti-
den der er gaet. Han kan slet
ikke forsta hvor tiden er ble-
vet af, for han synes lige, at
han er startet.

- Jeg er bestemt ikke blevet
millionar afat vare bilhand-
ler, men jeg har haft det sjovt,
siger han.



